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HERRAMIENTAS DE INTELIGENCIA COMERCIAL



❑ Concepto e Importancia de la Inteligencia de mercado

❑ Nomenclatura Arancelaria  - Arancel 2022 –

Identificando mis partidas arancelarias

❑ Análisis del Panorama Nacional 

❑ Análisis del Panorama Internacional

❑ Aplicación en: Cacao – Quinua - Palta



Fuente: Adex Data Trade

La información comercial revela datos que

podrían ser indispensables para tomar

decisiones y realizar operaciones comerciales.

La inteligencia comercial puede ayudar e

identificar oportunidades y riesgos que NO son

claramente obvios para todos y que pueden

llevar a una empresa al éxito.

Fuente: ITC

Inteligencia comercial versus 

Información comercial



Fuente: Adex Data Trade

- DATOS: constituyen información puntual, que

tienen normalmente un indicador

completándolo. Pero son cifras sin procesar.

- INFORMACIÓN: son datos más acotados a

nuestro contexto pero que siguen brindando

información general.

- INTELIGENCIA: es información

contextualizada que puede impactar sobre

nuestras decisiones comerciales. Puede

constituir una oportunidad, una amenaza,

etc.

Diferencia entre datos, 
información e inteligencia 
comercial



Información 

herramientas

Partidas 

arancelarias

Información estadística
Entender el 

significado de la 

información 

Apreciaciones, 

evaluaciones de 

conocimiento 

(Inteligencia de 

Mercado)

¿Cómo lo aplicaría 

hacia mi mercado o 

grupo objetivo?

1 32 4 5

Pasos uso de herramientas de inteligencia comercial



PANORAMA NACIONAL





Arancel de aduanas 

SUNAT

http://www.sunat.gob.pe/orientac

ionaduanera/aranceles/estructura.

html

ARANCEL 2022

https://cdn.www.gob.pe/uploads/documen

t/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf

http://www.sunat.gob.pe/orientacionaduanera/aranceles/estructura.html
Arancel-2017.docx
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf


PALTA

• Partida aduanera: 0804400000

• Descripción arancelaria: Aguacates (paltas), frescas o secas

QUINUA

• Partida aduanera: 1008509000

• Descripción arancelaria: Los demás Quinua (quinoa) (Chenopodium

Quinoa). Alforfón, mijo y alpiste; los demás

CACAO

• Partida arancelaria: 1801001900

• Descripción arancelaria: Los demás cacao en grano, entero o partido, 

crudo o tostado

PARTIDAS ARANCELARIAS



http://www.sunat.gob.pe/operatividadaduanera/index.html

PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN - SUNAT

http://www.sunat.gob.pe/operatividadaduanera/index.html


PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN - SUNAT



Recomendación

Utilizar F3 para 

realizar la 

búsqueda

Colocar 

código 

00539277

http://www.aduanet.gob.pe/cl-

ad-

itsuministro/descargaS01Alias?acc

ion=cargarFrmDescargarResultado

PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN - SUNAT

http://www.aduanet.gob.pe/cl-ad-itsuministro/descargaS01Alias?accion=cargarFrmDescargarResultado








https://siea.midagri.gob.pe/portal/

https://siea.midagri.gob.pe/portal/


https://siea.midagri.gob.pe/portal/siea_bi/index.html

https://siea.midagri.gob.pe/portal/siea_bi/index.html


https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMWZmNDY2NTEtODg4NC00ZmQxLTk1NjItNWRiYmE4OGY2MDA4Ii

widCI6IjdmMDg0NjI3LTdmNDAtNDg3OS04OTE3LTk0Yjg2ZmQzNWYzZiJ9

https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMWZmNDY2NTEtODg4NC00ZmQxLTk1NjItNWRiYmE4OGY2MDA4IiwidCI6IjdmMDg0NjI3LTdmNDAtNDg3OS04OTE3LTk0Yjg2ZmQzNWYzZiJ9


https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMWZmNDY2NTEtODg4NC00ZmQxLTk1NjItNWRiYmE4OGY2MDA4IiwidCI6Ijd

mMDg0NjI3LTdmNDAtNDg3OS04OTE3LTk0Yjg2ZmQzNWYzZiJ9

https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMWZmNDY2NTEtODg4NC00ZmQxLTk1NjItNWRiYmE4OGY2MDA4IiwidCI6IjdmMDg0NjI3LTdmNDAtNDg3OS04OTE3LTk0Yjg2ZmQzNWYzZiJ9


https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMWZmNDY2NTEtODg4NC00ZmQxLTk1NjItNWRiYmE

4OGY2MDA4IiwidCI6IjdmMDg0NjI3LTdmNDAtNDg3OS04OTE3LTk0Yjg2ZmQzNWYzZiJ9

https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMWZmNDY2NTEtODg4NC00ZmQxLTk1NjItNWRiYmE4OGY2MDA4IiwidCI6IjdmMDg0NjI3LTdmNDAtNDg3OS04OTE3LTk0Yjg2ZmQzNWYzZiJ9




PANORAMA INTERNACIONAL



¿Cómo lo 
aplicaría hacia mi 
mercado o grupo 
objetivo?





PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN – ITC HERRAMIENTA DE INTELIGENCIA DE MERCADO



Quiero exportar palta desde Perú

¿Cuál es el nivel de demanda global para mi producto
¿Cuáles son los mercados que crecen más rápidamente 
en el mercado global?
¿Cómo está la diversificación en los importadores de 
palta en el mundo?

¿Cuál es el potencial de exportación de mi producto?

¿Existe alguna restricción a la importación de palta 
en mi mercado objetivo?
¿Cuáles documentos, certificados, procesos necesito 
para pasar la frontera?

PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN – ITC HERRAMIENTA DE INTELIGENCIA DE MERCADO



PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN – ITC HERRAMIENTA DE INTELIGENCIA DE MERCADO



PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN – ITC HERRAMIENTA DE INTELIGENCIA DE MERCADO



PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN – ITC HERRAMIENTA DE INTELIGENCIA DE MERCADO



PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN – ITC HERRAMIENTA DE INTELIGENCIA DE MERCADO



1. Revisar el correo asignado.

2. Bandeja de entrada, si no lo encuentra verificar los 

correos no deseados. 

PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN – ITC HERRAMIENTA DE INTELIGENCIA DE MERCADO



PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN – ITC HERRAMIENTA DE INTELIGENCIA DE MERCADO



Hacer clic si busca Importaciones o Exportaciones

Colocar la Partida Arancelaria. Ej. 080440 

(AGUACATES (PALTAS) , FRESCAS O SECAS)

Click en producto

1°

2°

3°

4°

PANORAMA NACIONAL DE EXPORTACIÓN – ITC HERRAMIENTA DE INTELIGENCIA DE MERCADO



Trade Map:   Selección del mercado más atractivo para mi(s) producto(s)

• ¿Cuál es el nivel de demanda global para mi(s) producto(s?

• ¿Cuáles son los mercados/productos que tienen un crecimiento sostenido  en el mercado global?

• ¿Cuáles son los principales países exportadores e importadores de mi(s) producto(s)?

• En un mercado determinado, ¿qué empresas importan mi(s) producto(s)?

• ¿Cuál es el mercado más interesante para mi(s) producto(s)?



Trade Map - Características

❖ Cobertura geográfica:
▪ Información demás de 220 países y territorios, utilizando datos reportados por 196 países y 

territorios durante uno ó más años, desde el 2001.
▪ Para los países que no  reportan, los datos se derivan de ‘estadísticas espejo’

❖ Cobertura de productos:
▪ Más de 5,300 productos a nivel de 6 dígitos en el Sistema Armonizado (SA)
▪ Más de 10,000 productos a nivel de líneas arancelarias nacionales (para más de 180 países)

❖ Fuentes de información:
▪ Autoridades nacionales
▪ UN Comtrade, producido por la División de Estadísticas de las Naciones Unidas























Export Potential Map

❖ Potencial de exportación:   Identificar productos, mercados y proveedores con 
potencial de exportación y descubrir cuánto de este potencial está sin aprovechar

❖ Diversificación de exportación:  Identificar productos nuevos con oportunidades 
favorables de exportación en los mercados globales

www.exportpotential.intracen.org

http://www.exportpotential.intracen.org/










Condiciones de acceso a los 
mercados

Identifica los derechos de aduana, los
contingentes arancelarios, las medidas
comerciales correctivas (derechos
antidumping y compensatorios), las
medidas no arancelarias y los regímenes
preferenciales aplicables a un producto.

Market Access Map



Market Access Map

Arancel

• Permisos de 
exportación

• Inspecciones

• Pruebas
• Certificaciones
• Inspecciones

Medidas no arancelarias

Perú Alemania







Market Access Map



Market Access Map



Market Access Map



Market Access Map



Market Access Map









https://standardsmap.org/es/home

https://standardsmap.org/es/home




PERFILES DE MERCADO – UNIDAD DE INTELIGENCIA COMERCIAL



PERFILES DE MERCADO – UNIDAD DE INTELIGENCIA COMERCIAL



Unidad de Inteligencia Comercial

https://repositorio.sierraexportadora.gob.pe/

https://repositorio.sierraexportadora.gob.pe/


Unidad de Inteligencia Comercial
SIERRA    Y   SELVA     EXPORTADORA


