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¿CÚAL ES EL MARCO LEGAL QUE 
REGULAN LAS ACTIVIDADES DE 
COMERCIO INTERNACIONAL EN EL PERÚ?



Estandares e 
Instrumentos 
Aduaneros 
Internacionales 

• FUENTE: SUNAT



LEGISLACION 
NACIONAL

• Ley de Procedimiento Administrativo General – Ley 
27444 

• Ley que regula el Proceso Contencioso Administrativo 
– Ley 27584 

• Ley General de Aduanas – DLeg 1053 y sus 
modificatorias

• Reglamento de la Ley General de Aduanas – DS 010-
2009-EF

• Arancel de Aduanas – DS 404-2021-EF

• Ley 28008 – Ley de Delitos Aduaneros

• Ley de Facilitación de Comercio Exterior – Ley 28977

• Decreto Legislativo 668 – Ley marco del comercio 
exterior donde las medidas estan destinadas a 
garantizar la libertad de comercio exterior e interior 
como condición fundamental para el desarrollo del 
país

• Decreto Ley 25909 – en esta Ley indica que el MEF es 
la única entidad que puede restringir el comercio 
exterior. 

• SUPLETORIAMENTE: CODIGO TRIBUTARIO 



LEGISLACIÓN 
INTERNACIONAL

• Convención de las Naciones Unidas sobre 
contratos de compra venta internacional de 
mercaderias

• Publicación de la Camara de Comercio 
Internacional – INCOTERMS 2020

• Publicación 600 de la Cámara de Comercio 
Internacional 



PROBLEMAS EN EL DESPACHO ADUANERO¿ QUÉ SUCEDE CUANDO NO CONOCEMOS EL MARCO LEGAL O NO CONTAMOS 
CON UNA BUENA ASESORIA EN ADUANAS?

Certificado de 
origen diligenciado

incorrectamente

Medidas 
Preventivas y ACE

Dualidad de 
criterio en la 

Administración
Aduanera

Mala aplicación 
de INCOTERMS 

Fase 5: Proceso de exportación



GLOSARIO DE TERMINOS

BUYER: COMPRADOR SELLER: VENDEDOR FACTORY: FABRICA
CARRIER: 

TRANSPORTISTA 
SHIP: EMBARCACION, 

NAVE

ON BOARD: A BORDO
ON ARRIVAL: 
LLEGANDO

CUSTOMS: ADUANAS RISK: RIESGO 

ETD: TIEMPO 
ESTIMADO DE SALIDA 
(ESTIMATED TIME OF 

DEPARTURE)

ETA: TIEMPO 
ESTIMADO DE 

LLEGADA (ESTIMATED 
TIME OF ARRIVAL)

ASSURANCE: 
GARANTIA 

INSURANCE: SEGURO FREIGHT: FLETE 
COST: COSTO DEL 

PRODUCTO

DELIVERY: ENTREGA 
BILL OF LADING: 

CONOCIMIENTO DE 
EMBARQUE

AIR WAYBILL: GUIA 
AEREA 

NOTIFY: NOTIFICADO O 
INFORMADO

CONSIGNEE: 
CONSIGNATARIO

SHIPPER: 
EMBARCADOR 

GOODS: MERCANCIA DATE: FECHA 



DEFINICIONES:

• MERCANCIA.- ES TODO BIEN SUCEPTIBLE DE SER 
CLASIFICADO EN LA NOMENCLATURA ARANCELARIA Y 
QUE PUEDE SER OBJETO DE REGIMENES ADUANEROS. 

• DIFERENCIA CON MERCADERIA.- LA MERCADERIA ES 
LA QUE SE ENCUENTRA COMO STOCK EN TU ALMACEN 
NACIONALIZADA LISTA PARA LA VENTA 

• MERCANCIA EQUIVALENTE.- ES AQUELLA IDENTICA O 
SIMILAR A LA QUE SE IMPORTO Y SERA OBJETO DE 
REPOSICIÓN, REPARACION O CAMBIO.

• MERCANCIA EXTRANJERA.- AQUELLA QUE PROVIENE 
DEL EXTERIOR Y NO HA SIDO NACIONALIZADA, ASI 
COMO LA PRODUCIDA EN EL PAIS Y QUE HA SIDO 
NACIONALIZADA EN EL EXTRANJERO

• MERCANCIA NACIONAL.- LA PRODUCIDA O 
MANUFACTURADA EN EL PAIS CON MATERIAS PRIMAS 
NACIONALES O NACIONALIZADAS. 



Proceso de Ingreso y Salida (General)

  DESPACHO ADUANERO DE EXPORTACIÓN E IMPORTACIÓN 

ProducciónCompra 
venta

 Embarque

Travesía

Descarga

Retiro de carga Aduanas Zona Primaria

Entrega 
de Carga COMERCIO EXTERIOR

Control de 
Aduanas



Pasos para la internacionalización

Fase 1. 

Definición del 
negocio

Fase 2.

Reconocimiento 
del mercado

Fase 3:

Desarrollo de la 
estrategia

Fase 4:

Negociación con 
clientes

Fase 5:

Proceso logístico 
operativo

Adaptado de: ABC de la Agroexportación - IICA (Daniel Rodríguez Sáenz, 2020)



LOS INCOTERMS 2020
Encargado de su redacción: Cámara de Comercio Internacional (CCI) 

Versión vigente: 2020

Fase 5: Proceso de exportación



Los INCONTERMS son los términos comerciales internacionales que definen y 
reparten claramente las obligaciones, los gastos y los riesgos del transporte 
internacional y del seguro, tanto entre el exportador y el importador.

Encargado de su redacción: Cámara de Comercio 
Internacional (CCI) 

Versión vigente: 2020

LOS INCOTERMS 

Fase 5: Proceso de exportación



INCONTERMS 2020

RIESGO COSTO RESPONSABILIDAD 

Fase 5: Proceso de exportación
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Fase 5: Proceso de exportación

INCOTERMS: Ejemplos de uso

• Precio 4:
FCA LIM Airport US$ 195,000

• Precio 1: 
FOB Callao US$ 200,000

• Precio 2:
CFR Miami US$ 210,000

• Precio 3: 
CIF Rotterdam US$ 212,000



Fase 5: Proceso de exportación

ACTORES DEL COMERCIO EXTERIOR:

• Exportador 
• Importador
• Transportista local
• Almacén (depósito temporal)
• Agente de aduana
• Agente de carga 

(freightforwardes)
• SUNAT
• Naviera o aerolínea
• Agente marítimo
• Operador portuario



Fase 5: Proceso de exportación



Fase 5: Proceso de exportación

Agente de aduana y Agente de carga



Fase 5: Proceso de exportación



Fase 5: Proceso de exportación

Tipos de 
Exportación

Exportación 
regular

Exportación 
Simplificada

Exportación 
Courier

Exporta Fácil

DHL

Fedex

UPS

Otros



Fase 5: Proceso de exportación

Un único 
exportador en 
el contenedor

Dos o más 
exportadores en 
el contenedor

MODALIDADES DE ENVÍO 

EN MARÍTIMO



Fase 5: Proceso de exportación

CONSESIONES PORTUARIAS:

Al 2020 son ocho terminales portuarios peruanos concesionados:
Callao: 
• Muelle Sur: Terminal de Contenedores Zona Sur del Callao

DP World Callao S.R.L.
• Muelle Norte: Terminal Norte Multipropósito del Callao

APM Terminals Callao
• Terminal de concentrados minerales: Terminal de Embarque de 

Minerales del Callao a cargo de Transportadora Callao S.A.
Provincias:
• Terminal Portuario de Paita: Terminales Portuarios Euroandinos
• Terminal Portuario de Salaverry: Salaverry Terminal Internacional
• Terminal Portuario de Matarani: Terminal Internacional del Sur
• Terminal Portuario General San Martín: Terminal Portuario 

Paracas TPP
• Terminal Portuario de Yurimaguas - Nueva Reforma: 

Concesionaria Puerto Amazonas S.A.



Fase 5: Proceso de exportación

EL PUERTO DEL CALLAO:

Distribución:
63% de la carga es contenedorizada
20% granel sólido
9% granel líquido, 
6% carga general y 
1% carga rodante

Existen tres terminales: 
El Terminal Muelle Sur está especializado en 
operaciones de contenedores
El Terminal del Norte de usos múltiples
El terminal especializado en minerales



Fase 5: Proceso de exportación

EL PUERTO DEL 

CALLAO:



Fase 5: Proceso de exportación

DOCUMENTOS PARA INGRESAR A TERMINAL:

• Proforma
• Factura
• Packing List
• Guía de remisión
• Booking de agente carga o naviera (caso marítimo)
• Draft (borrador) del AWB (caso aéreo)
• Ticket de pesaje de almacén autorizado

DOCUMENTOS PARA REGULARIZAR SALIDA:

• DUA de Exportación
• Bill of Loading, AWB (Air Way Bill), Carta Porte

DOCUMENTOS



Fase 5: Proceso de exportación



Fase 5: Proceso de exportación

1. FACTURA COMERCIAL

Precio incluyendo incoterm

Partida arancelaria

Descripción, marca, 
modelo y cantidad

Nombre y dirección del 
exportador

Precio unitario

Plazo y forma 
de pago

Datos del 
cliente

Costo del producto

Flete Callao – New York

Seguro de transporte internacional

Total valor CIF Nueva York

Son ciento treinticuatro mil 

cuantrocientos sesentinueve y 

00/100 dólares americanos

Emite el exportador



Fase 5: Proceso de exportación

2. PACKING LIST

Descripción del 
producto

Numeración

Cantidad de 
pallets

Tipo de 
embalaje

Peso

Medidas de 
cada bulto

Nro FacturaEmite el exportador



Fase 5: Proceso de exportación

3. BOOKING

Almacén temporal

Modalidad de envío

Nro de contenedores

ETA de la nave
Flete y 
otros 
cargos

Plazo de 
entrega

Nombre 
de la nave

Emite agente de carga



Fase 5: Proceso de exportación

4. DUA PROVISIONAL

Requiere:
- Factura
- Packing list

Tramita agente de aduana



Fase 5: Proceso de exportación

5. TICKET DE PESAJE

Requiere:
- Guía de remisión 

del remitente
- DUA Provisional

Emite el depósito temporal
Tramita el agente de aduana



Fase 5: Proceso de exportación

6. BILL OF LOADING

Puerto de destino

Datos de notificado

Datos consignatario

Datos exportador

Descripción 
y # bultos

Peso

Modalidad 
de envío
LCL/LCL

Datos agente 
destino

Emite agente de carga

Nro contenedor y 
precinto 



Fase 5: Proceso de exportación

7. CERTIFICADO 
FITOSANITARIO

Emite el SENASA
Tramita el agente de aduana 

o exportador



Fase 5: Proceso de exportación



Fase 5: Proceso de exportación

CASO: Exportación de Pucallpa

1. El Exportador contrata agente de 
carga y agente de aduana

2. El Exportador emite factura
3. El Agente de carga emite booking
4. El Agente de aduana emite Pre 

DUA con datos de factura
5. El Agente de aduana gestiona 

ingreso al almacén temporal
6. El Almacén Temporal emite ticket 

de peso y refrenda pre DUA

De Pucallpa a:
Valparaiso: 13 días
Miami: 18 días
Rotterdam: 32 días
Hong Kong: 40 días
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Fase 5: Proceso de exportación



Fase 5: Proceso de exportación



Fase 5: Proceso de exportación

TRÁFICO MARÍTIMO A NIVEL MUNDIAL



Fase 5: Proceso de exportación

TRÁFICO MARÍTIMO A NIVEL MUNDIAL



Fase 5: Proceso de exportación

TIPOS DE EMBALAJE



Fase 5: Proceso de exportación

TIPOS DE EMBALAJE

Variedad, características, calidad, embalaje, diseño  
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TIPOS DE EMBALAJE
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TIPOS DE EMBALAJE

Variedad, características, calidad, embalaje, diseño  



Fase 5: Proceso de exportación

TIPOS DE EMBALAJE



Fase 5: Proceso de exportación

TIPOS DE EMBALAJE

Variedad, características, 
calidad, embalaje, diseño  



Fase 5: Proceso de exportación

TIPOS DE CONTENEDORES



Fase 5: Proceso de exportación

TIPOS DE CONTENEDORES



Fase 5: Proceso de exportación

TIPOS DE CONTENEDORES



Fase 5: Proceso de exportación

TIPOS DE CONTENEDORES



Fase 5: Proceso de exportación

TIPOS DE CONTENEDORES



Fase 5: Proceso de exportación

EXPORTA FÁCIL



FORMAS Y MEDIOS DE PAGO EN EL COMERCIO 
INTERNACIONAL



DEFINICIONES DE FORMAS DE PAGO Y  MEDIOS 

DE PAGO EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

Formas de pago internacionales:

Son los diferentes acuerdos entre comprador y vendedor para determinar el momento

del pago de la mercadería o servicio. Este momento de pago esta en relación al

embarque y/o entrega del bien o servicio.

Medios de pago internacionales:

Considerando los riesgos (político/país y comercial/comprador) a los que se  enfrentan 
compradores y vendedores, el uso y costumbre internacional a través  de la banca ha mitigado 
dichos riesgos ofreciendo mecanismos para perfeccionar  la forma de pago acordada.



PRINCIPALES FORMAS DE PAGO EN EL  COMERCIO INTERNACIONAL

•El pago al proveedor se realiza al 100% antes del embarque  
de la mercancía al compradorPago adelantado

•Es todo pago que se efectúa a favor del vendedor una vez  
efectuado el embarque y contra la presentación al  
importador de los documentos de la mercadería (Factura  
comercial o BL)

Pago al  
contado/contra  

documentos

•Todo pago que recibe el proveedor después de haber  
entregado los documentos de embarque al importador. El  
plazo es convenido entre las partes.

Pago a  
plazo/diferido



PRINCIPALES MEDIOS DE PAGO EN EL  COMERCIO

INTERNACIONAL

Transferencia/Orden
de Pago

Cobranza
documentaria

Carta de crédito



TRANSFERENCIA/ORDEN DE PAGO

La transferencia es la petición que hace el importador a su banco para que

pague a un tercero -exportador- una determinada cantidad de dinero.

También se conoce como orden de pago simple ya que el beneficiario, para  

cobrar el dinero, no tiene que presentar ninguna documentación salvo su  

acreditación de identidad y, normalmente, ni esto ya que la transferencia se  

abona directamente a la cuenta bancaria.

Es un medio de pago de ágil gestión

Riesgo de que el importador ordene la transferencia con antelación alenvío y  

que éste no se reciba o no llegue con las condiciones pactadas



COBRANZA DOCUMENTARIA
Este medio no es tan utilizado como otros ya que exige que las partes se  

conozcan un poco y tengan cierto nivel de confianza entre ellas, sobre todo  

en el importador, además de tener un coste elevado respecto a otros  

modelos.

El importador da la orden a su banco realice una transferencia al exportador

cuando reciba los documentos y el exportador envía la mercancía pero no la

documentación representativa.

El banco del importador revisa los documentos y si son correctos realiza la

transferencia.



CARTA DE CRÉDITO

Una carta de crédito, conocida también como crédito documentario, es un  

método de pago que permite que el comprador (importador) se comprometa a  

pagar al vendedor (exportador) a través de un banco.

En el cre ́dito documentario, el banco emisor actúa como intermediario entre  

las partes. El pago solo se hace efectivo una vez que se llevan a cabo las  

condiciones pactadas previamente por ambas partes y cuando la mercancía ha  

sido enviada.

En un cre ́dito documentario, la entrega de los documentos acreditativos del  

dominio sobre las mercancías se produce siempre simultáneamente al pago  

del importe o a su aceptación irrevocable. La razón de ello es la poca  

confianza o nula experiencia comercial entre el comprador y el vendedor.



PRINCIPALES ACUERDOS           
COMERCIALES SUSCRITOS POR EL 

PERU



• ¿Qué es un tratado de libre comercio?

• Un tratado de libre comercio (TLC) es un acuerdo comercial vinculante que
suscriben dos o más países para acordar la concesión de preferencias
arancelarias mutuas y la reducción de barreras no arancelarias al comercio de
bienes y servicios.

• Los TLC tienen un plazo indefinido, es decir, permanecen vigentes a lo largo del
tiempo por lo que tienen carácter de perpetuidad.
•

• Sinónimos:

• Acuerdo, convenio, pacto, tratado.



ACUERDOS Y TRATADOS DE LIBRE COMERCIO 

• CUBA 
• CHILE 
• MEXICO
• EEUU
• CANADA
• CHINA
• JAPON
• SINGAPUR
• TAILANDIA
• PANAMA 
• COSTA RICA
• VENEZUELA
• HONDURAS A
• AUSTRALIA 
• REINO UNIDO

CPTPP: Tratado Integral y Progresista de la Alianza del Pacifico



ACUERDOS Y TRATADOS DE LIBRE COMERCIO 
• GUATEMALA
• BRASIL
• TPP

TPP: ACUERDO DE ASOCIACION TRANSPACIFICO 



ACUERDOS Y TRATADOS DE LIBRE COMERCIO S Y TRATADOS DE 
LIBRE COMERCIO 

• TURQUIA 
• INDIA
• EL SALVADOR 
• NICARAGUA



Investigación

ABI/INFORM Collection | ProQuest

ABI/INFORM Dateline | ProQuest 

ABI/INFORM Trade & Industry | 

Acomext

Adex Data Trade (ADT) 

Business Market Research Collection | ProQuest

Caser

Datos de libre acceso del Banco Mundial

Economática

Emerald Emerging Markets Case Studies

Marketing Data Plus

Mediacheck

Passport - Euromonitor

Peru Top 10'000 

Statista 

Veritrade

WGSN 



i

NATURAL PRODUCTS 
EXPO WEST

FRUIT
LOGISTICA

BIOFACHFOODEX JAPAN SFA SUMMER 
FANCY FOOD

7 – 11 Marzo 2023
Anaheim, California (USA)

8 – 10 Febrero 2023, 
Berlín (Alemania)

26 – 29 Julio 2022,
Nuremberg (Alemania)

7 – 10 Marzo 2023,
Chiba (Japón)

12 – 14 Junio 2022,
New York City (USA)

SIAL

15 – 19 Octubre 2022,
París (Francia)

NATURAL PRODUCTS 
EXPO EAST

FRUIT
LOGISTICA

WORLD COFFEE

28  Set – 01 Oct 2022,
Filadelfia (USA)

2– 4 Noviembre 2022, 
Bangkok (Thailand)

23 – 25 Junio 2022, Milán
22 – 24 Junio 2023, Atenas

SCA SPECIALTY 
COFFEE EXPO

7 – 10 Abril 2022, Boston
20 – 24 Abril 2023, Portland
11 – 14 Abril 2023, Chicago

PMA FRESH 
SUMMIT

27 – 29 Octubre 2022,
OCCC Orlando (USA)

PLMA - Feria 
Marca Distribuidor

13–15 Nov 2022, Chicago
23–24 May 2023, Ámsterdam



EXPO 
AMAZÓNICA

Ciudad: Chachapoyas
Lugar: Univ. Nac. Toribio 
Rodríguez de Mendoza

Fecha: 18 – 21 Agosto

EXPO
ALIMENTARIA

Región: Lima
Lugar: Centro Exposiciones 

del Jockey Club

Fecha: 21 – 23 Setiembre

EXPO CAFÉ 
PERÚ

Región: Lima
Lugar: Lima Centro de 

Convenciones

Fecha: 24 – 27 Noviembre

SALÓN CACAO Y 
CHOCOLATE

Fechas: 14 – 17 Julio

Región: Lima
Lugar: Lima Centro de 

Convenciones

FICAFE

Ciudad: Ayacucho
Lugar: Campo Ferial Canaan

Fecha: 28 – 31 Octubre

Difusión: 2 Julio
Tingo María



¿QUIÉNES MARCAN EL FUTURO EN EL COMERCIO?



Fase 5: Proceso de exportación





Sesión de preguntas



¡MUCHAS 
GRACIAS!
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